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「残価設定型住宅ローン」が、なぜ注目されるのか

残価設定型住宅ローン



ローン完済時期が定年退職後になる方＝将来の返済に不安・・・

（返済額軽減オプション）

月々の返済額を抑えたい方＝子育て、趣味、転職・・・

（超長期ローン＋返済額軽減オプション）

住宅を相続しなくても良い方＝期間所有、住み替える方

（買取オプションorマイホーム借上げ制度）

ターゲット

こんな方に、残価設定型住宅ローンが有効！



残価設定型住宅ローンの特徴 （全体像）

「残価設定型住宅ローン」は、従来型の住宅ローンに、
２つの使えるオプションが付帯した、新しいタイプの住宅ローンです。



残価設定型住宅ローンの特徴（従来型の住宅ローン）

従来型の住宅ローンのまま、完済いただくことが可能です。



残価設定型住宅ローンの特徴（使えるオプション①「返済額軽減オプション」）

返済額軽減オプションで、定年前後の月々のローン支払い額を、
２段階で軽減します。
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残価設定型住宅ローンの特徴（使えるオプション②「買取オプション」）

ローン残高と同額での買取をJTIが保証します。



新型リバースモーゲージ切り替え後の

総支払額も、シミュレーションで安心超長期ローンと相性Good

残価設定型住宅ローンの特徴（応用編）

バリエーションを増やすことで、より多くのお客様にメリットを発揮します。

「返済額軽減オプション」と

「買取オプション」で安心



集客からクロージングまで、さまざまな場面で活躍します。

ご提案フロー



広告キーワードで集客！

「残価設定型住宅ローン」

「残価保証付き住宅」

家づくり相談で集客！

「残価設定型住宅ローン無料査定」

「残価設定型住宅ローン無料相談会」

「ハウジングライフ（住生活）プランナー」が寄り添ってご提案！

Point

ご提案フロー（集客）

「残価設定型住宅ローン」を活用して、広告や相談会で集客



次回アポ取得（査定結果、プラン提案、土地探し、ローン仮審査）

建築計画のヒアリング（建築地、プラン、概算価格と借入計画）

残価保証プレ査定へ誘導

残価設定型住宅ローンの紹介

ご提案フロー（初回接客）

初回接客～次アポへステップアップ（残価保証プレ査定＋計画ヒアリング）



資金計画の調整（借入条件の調

整、建築条件の調整、一般/残価ロ

ーンの選択）

残価保証プレ査定結果提示（残価

保証提案書で、月々のローン返済

額と期間別の総支払額の比較）

ご提案フロー（商談2回目以降）

【商談2回目以降】寄り添った提案で不安の解消と信頼感アップ
（残価保証プレ査定結果＋資金計画）



月々のローン返済額（当初・定年前後・老後）

負担軽減で、手の届く家の買い方！

CHECK !

最長60年間の維持管理点検と超長期保証で、

資産を守る！

●●ホームの強みで夢のマイホーム！

（プラン・省エネ・耐震など）

ご提案フロー（クロージング）

価格差に負けない！返済の負担と不安を軽減し、自社の強みで最後の一押し
（他社競合との差別化と契約意思決定）



もし、プレ査定がNGでも もし、残価ローンの効果が小さくても

ご提案フロー（番外編）

もしもの時も、従来型のローン・プラン変更で商談を継続



残価設定型住宅ローン活用フロー（ご入居後）

人生100年時代。入居後のさまざまな「転機」にも「選べる安心」



Q＆A

パンフレットのQ＆Aで、お客様の疑問に、その場で回答



JTIへ登録した住宅会社の施工もしくは販売する住宅POINT 04

JTIによる査定と、証明書の発行（新築時のみ）POINT 03

JTI認定のメンテナンスプラン（長期保証＋維持管理サービス）POINT 02

認定長期優良住宅POINT 01

Q＆A 建物条件

JTIの定める条件＋〇〇ホームの家だから！


